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Сюрпризы  
маленького города

Магазин без 
вывески

/  качал работать в 12 
микрорайоне. Как уда­
люсь выяснить нашему 
корреспонденту у знаю- 
!ших людей, этот мага­
зин будет называться 
(.Прометей». Построил 
его на свои средства 
трест Югансктрубопро- 
водстрой и сдал его по 
договору фирме «Влади­
кавказ». Цены — ком­
мерческие. Правда, ра­
ботники треста будут 
иметь возможность де­
лать покупки по более 
низким ценам.

Рублем по 
двоечникам

Интересное новшество 
. .—и о ,i и в средней школе 
:№ 10 для борьбы с не­
радивыми ученхгками. 
Отныне за опоздание на 
урок школьник должен 
заплатить 5 рублей, про­
пуск одного урока без 
(уважительной причины 
обойдется в 15 «деревян­
ных», а за пересдачу 
экзамена нужно будет 
выложить все сто.

Голь
на выдумки 

хитра
С разменной манетой 

[сейчас туговато. И в ма­
газинах из сдачу дают 
коробки спичек, поли­
этиленовые пакеты...

Дальше всех пошли в 
магазине «Кедр». В хле­
бном отделе на сдачу 
дают... кусочек черного 
! хлеба.

В. ПЕТРОВА.
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1 октября — День пожилого человека Черт знает что

ИЗ ГОРОДСКОГО БЮДЖЕТА НЕ ЗАКРЫВАЙТЕ
Не первый год отделе­

ние социальной помощи 
городского комитета по со 

пиальноп защите беспла­
тно обеспечивает одино­
ких престарелых граж­
дан. состоящих на учете 
в отделении, картофелем, 
каиустой, луком. Вот и 
нынче картошка и капу­
ста уже разлаются нуж­
дающимся, на подходе 
я лук.

Средства для приобре­

тения овощей поступают 
в фонд социальной помо­
щи из городского бюдже­
та. В преддверии Дня 
пожилых свой взнос на 
счет фонда сделал и ок­
ружной Пенсионный 
фонд.

Заместитель председа­
теля Нефтеюганского го­
родского комитета по со­
циальной защите населе­
ния Г. А. Архипова поз-

вонила в редакцию и по­
просила через газету по­
благодарить учащихся 
средней школы № 1 за 
то, что они помогли бы 
стро и оперативно раз­
грузить машины с капу­
стой. Это Виталий Тре- 
губов, Владислав Алексе, 
ев Юрий Петренко, Ро- 
ман Беляев, Николай За- 
шшн, Денис Олегов.

В. ХАМИТОВА.

Пишет вам ваш чита­
тель и житель 11 микро­
района Чистяков Сергей 
Константинович. Я про­
живаю в городе с 1980 
года. Все мы мечтали 
иметь в 11 микрорайоне 
комплексный приемный 
пункт и дождались. Но 
радовались недолго: в
связи с приватизацией и 
продажей государствен­
ной собственности дело

пошло вспять. Опять 
нас лишают всех видов 
обслуживания, вначале 
закрыли мастерскую по 
ремонту обуви. А теперь 
вот закрывают ателье 
«Нерезка*. Намечается' 
закрытие всего комплек­
са обслуживания: почту, 
парикмахерскую, фото­
ателье. ремонт телевизо­
ров, прокат и т. д. И 
все это покупает совме­
стная какая-то фирма.

КПП
И так проблем в 11 

микрорайоне хватает: 
ночью хоть глаз выколи, 
темно, ни одной лампо­
чки. Ну. а про дороги и 
асфальтовый тротуар и 
говорить нечего. А тут 
еще комплекс... Очень 
вас просим не лишать 
нас этого удовольствия, 
то есть комплекса.

С уважением 
. ЧИСТЯКОВ.
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Позиция

ПОЛАГАТЬСЯ
У МАРАЗМАТИЧЕСКОГО СТАРОГО ВРЕМЕНИ ЕСТЬ ЗАКОН: НЕ СПЕ­

ШИ ВЫПОЛНЯТЬ УКАЗАНИЯ, ЖДИ, КОГДА НОСОМ ТКНУТ, КОГДА ВТО­
РОЙ И ТРЕТИЙ РАЗ УКАЖУТ — ЕСЛИ НЕ ПЕРЕДУМАЮТ. ПУТАНИЦА С 
ПРИВАТИЗАЦИЕЙ МАГАЗИНОВ ОРСа Mi 1 В ПРОШЛОМ ГОДУ ВЫЗВАНА 
ВЫПОЛНЕНИЕМ ЗАКОНА «О ПРИВАТИЗАЦИИ» МЕСТНОЙ АДМИНИСТРА­
ЦИЕЙ И ЕЕ ВЕРОЙ В ЗДРАВЫЙ СМЫСЛ. НАШ КОРРЕСПОНДЕНТ БЕСЕДУ­
ЕТ С ЗАМЕСТИТЕЛЕМ ГЛАВЫ МЕСТНОЙ АДМИНИСТРАЦИИ А. Н. СИДО­
РЕНКО.

ЗДРАВЫЙ

Корр.: — Александр 
Николаевич, как были 
приватизированы мага­
зины, о которых идет 
речь?

А. С.:-— Работу по 
приватизации мы нача­
ли в прошлом году, ког­
да в вышедшем Указе 
Президента о коммер­
циализации предприя­
тий торговли, общепита 
и службы быта было че­
тко сказано, что мы дол­
жны в течение одного

месяца рассмотреть аа- 
явки частных лиц и кол­
лективов на приватиза­
цию предприятий. Что 
мы и сделали. Первыми 
подали свои заявки кол­
лективы магазинов ОРСа 
№ 1, заявки были нами 
рассмотрены, вопрос был 
решер положительно.

Корр.:— Почему же 
впоследствии эта прива­
тизация была объявлена 
незаконной?

А. С .:—- Потому что

сначала вышлн указы, 
в соответствии с которы­
ми мы действовали, а 
потом появилась про­
грамма приватизации 
(нюнь 1992 года), пре­
дусматривающая органи­
зацию комитета по уп­
равлению муниципаль­
ным имуществом, в фун­
кции которого входит 
муниципализация и при­
ватизация. Мы же про­
сто организовали комис­
сию при городской ад-

НА
министрацип, в которую 
вошли специалисты и 
народные депутаты. Ис­
полкомом было вынесено 
решение, коллективы вы­
купили свои предприя­
тия: магазины «Интерь- 
ср», «Обувь», Мериди­
ан», кафе «Мишка», ре­
сторан «Русь».

Как показало время (в 
течение года), эти кол­
лективы сработали пре­
красно. Если не считать 
ресторай «Русь», при­
шедший в совершенный 
уяадок, ввиду многочис­
ленных жалоб и просьб 
граждан, мы будем пе­
ресматривать решение 
исполкома в отношении 
этого объекта. В осталь­
ных же предприятиях 
значительно улучшился 
ассортимент товаров и

качество обслуживания, 
полная самостоятель­
ность стимулировала ру­
ководителей к увеличе­
нию товарооборота, на­
сыщению прилавков про­
дукцией, необходимой 
жителям города.

Прокурор опротестовал 
наши действия — он, 
вероятно, прав с юриди­
ческой точки зрения. Но 
ведь никаких грубых на­
рушений не было, мы 
действовали согласно 
Указам.

Моя точка зрения: эти 
коллективы должны 
нметь^ право в первую 
очередь выкупить свои 
магазины, вернее, они 
ведь их уже выкупили: 
остается только это уза­
конить, оформить нуж­
ную документацию, пе­

ревести деньги за мага­
зины со счета ОРСа на 
счет комитета по иму­
ществу.

Корр.: — Что нх за­
ставляет держаться на 
том же уровне обслужи­
вания населения, если 
они фактически объяв­
лены вне закона?

А. С.: — Они само­
стоятельно поработали и 
поняли вкус настоящей 
работы, они нашли точ­
ку соприкосновения сво­
их интересов и интере­
сов покупателя. Ош: 
просто верят в здравый 
смысл. И мы тоже: за­
чем забирать магазин у 
коллектива, если он 
стал лучше работать?

Корр.: — Как обстоит 
дело с приватизацией

Из разговора на улице:
— Ты в «Интерьер» сходи: там всегда чего-ни­

будь купишь!..
— Вот год назад, когда «Интерьер» стал привати­

зированным — вот он нам показал, что такое тор­
говля высшего класса! А сейчас просто никто тол­
ком не знает,— приватизированные они или нет...

— Не знаю, не знаю, но в «Интерьере* я встретил 
нормальное к себе отношение. Продавцы там что 
падо.

— Обслуживание? Бывают, что называется, про­
колы, но в освовном магазины, объявленные прива­
тизированными год назад, характеризуются доволь­

но высоким уровнем обслуживания покупателей. 
Они там — продавцы — более культурны, что ли..,

И если говорить об ассортименте, то все остальные 
магазины проигрывают магазинам, о которых идет 
речь, только вот в последнее время что-то победне- 
ли полки: может, работников магазина просто до­
канали, не дают действовать как приватизирован­
ным, а может, это просто временное явление, как 
говорится, ведь бесперебойной торговли в наше вре­
мя не бывает...

Послушала я, послушала и решила побеседо­
вать с директором бывшего «Интерьера» — общест­
ва с ограниченной ответственностью «Торговый дом» 
— Т. И. Чигириной.

Т. Ч .:— Сто тысяч 
мы выделили ребятам 
из интерната для инва­
лидов, на путевки для 
летнего отдыха, кроме 
того, детскому _дому мы 
оказываем помощь. Мы 
дали музыкальной шко­
ле мебель. Помогли да­
же газете «Здравствуй­
те, нефтеюганцы!» Но 
это не потому, что, мол, 
нам некуда деньги де­
вать. а просто мы жи­
вем в этом городе — и

точно, будет ли мага­
зин вашим?

Т. Ч .:— Мы верим, 
что магазин будет наш, 
мы готовы доплатить в 
пределах разумного. Мы 
надеемся, что нас пой­
мут, поддержат,— мы
ведь не пришлые какие- 
нибудь, мы много лет 
работали в этом магазн; 
не... Признаться, сейчас 
и не хочется работать 
как раньше. Раньше — 
а я работаю директором

ЕСЛИ БЫ ОНИ БЫЛИ ДВОРНИКАМ!!,
Е.У:*рг1Ея"г; БЫЛИ БЫ САМЫМИ ЧИСТЫМИ”

Т. Ч .:— Она началась
в июле прошлого года. 
Не обошлось без тради­
ционного «хождения по 
мукам». Городские вла­
сти сначала отказали 
иам, считая наш мага­
зин ведомственной соб­
ственностью (собствен­
ностью ОРСа), на кото­
рую не распространялся 
Указ Президента о ком­
мерциализации пред­
приятий торговли, обще­
пита и службы быта. 
Их, конечно, можно по­
нять: мы ведь были пе­
рвые, никогда еще не 
было ничего подобного, 
да и «наверху» еще га- 
ми-то не знали, как при­
ватизация будет выгля­
деть. В общем, мне при­
шлось обратиться в Тю­
мень, где мне опять от­
казали, и затем в Моск­
ву, к руководству мини­
стерства Нефтегаза, пре­
образованного в кон­
церн. Конечно, как по­
пасть к министру в на­
шем государстве — это 
особая тема, я «проры­
валась* к нему двое су­
ток. Министр выслушал 
меня и поставил на мо 
ем заявлении свою визу, 
направил к заместителю 
начальника ГлавУРСа 
Степанянц, который был 
просто удивлен, что нам 
не позволили выкупить 
предприятие: «Езжайте
и покупайте*. П ридала 
я в город, а мне опять 
говорят: никто не соби­
рается отдавать нам ма­
газин. Поехала я опять 
в Москву...

В конце концов, был 
составлен приказ о про­
даже, предусматриваю­
щий продажу магазина 
коллективу и перевод 
денег за предприятие 
временно на счет ОРСа. 
а затем, когда будет на­
лажен механизм (ведь 
мы были первыми во 
всем ГлавУРСе!),— в ре-

спубликанский или со­
юзный бюджет. Если бы 
тогда еще сразу же де­
ньги были перечислены 
непосредственно в бюд­
жет,— сегодня вопрос 
о правомерности выкупа 
нами магазина не был 
бы поднят. У нас все 
было правильно, просто 
сработала вековая схе­
ма: инициатива нака­
зуема, первым всегда 
достается больше всех. 
В наших документах фи­
гурирует такая виза: 
«В качестве эксперимен­
та*. Никто тогда еще не 
знал, как сделать все 
правильно. Но ведь кто- 
то должен был начать, 
быть первым. Наруше­
ний у нас нет, условие, 
поставленное комиссией 
по приватизации — со­
хранение профиля ма­
газина в течение трех 
лет.— мы соблюдаем.

16 августа 1991 годя 
исполкомом было выне­
сено решение о продаже 
магазина коллективу и 
создании на базе мага­
зина общества с ограни­
ченной ответственностью 
«Торговый Дом». Все 
ведь было не так про­
сто, на васедании, на 
котором решался наш 
вопрос, разгорелись та­
кие страсти — нас за­
брасывали вопросами, 
иногда и «провокацион­
ными*, в нас не все ве­
рили... Но в итоге нам 
сказали — в добрый 
час. Надо отдать долж­
ное городской админи­
страции: она пошла нам 
навстречу, рискнула
вместе с нами.

И вот в октябре вы­
ходит программа прива­
тизации. Получается, 
мы приватизировали мя 
газнн незаконно. Но 
причем здесь коллек­

тив? Разве он виноват * 
несоблюдении- юридиче­
ских норм? Пошли раз­
говоры, статьи, задеваю­
щие честь коллектива, 
оскорбляющие людей. В 
правовом обществе в та. 
кой ситуации., работники 
магазина подали бы а 
суд...

Корр.:— А сейчас,— 
в условиях начавшейся 
компании приватизации 
предприятий торговли,— 
что вы собираетесь де­
лать?

Т. Ч .:— Нам сказали, 
чтобы мы срочно гото­
вили документацию. В 
лучшем случае — если 
магазин все-таки оста­
нется наш, не будет пе­
репродан кому-то — мы 
должны будем допла­
тить. Но если будет за­
требована нереальная 
для нас сумма — просто 
так мы не сдадимся, 
ведь мы уже вложили 
еври деньги аа магазин, 
купили товар,— сегодня 
вместе с продукцией ма­
газин будет стоить око­
ло 100 миллионов... А 
ведь товар закуплен на­
ми на деньги, получен­
ные в кредит (40 мил­
лионов) под огромные 
проценты (83 процен­
та!).

Корр.; — За сколько 
рыл выкуплен вамп ма­
газин в прошлом году?

Т. Ч .: — В прошлом 
году магазин стоил 700 
тысяч, это довольно бо­
льшая сумма — не за­
бывайте, что это прош­
лый год. Никаких ски­
док нам не было дано, 
несмотря на то. что 
весь коллектив — сто 
процентов — ; частвовап 
в покупке магазина <ч 
атом случае полагается 
скидка в тридцать про­
центов стоимости пред­

приятия), даже наш ОРС 
за транспорт взял с нас 
по максимальному ко­
эффициенту. Так что. то, 
что мы, якобы, взяли ма. 
газин почти бесплатно 
— пустые разговоры.

Корр.:— Вам помогли 
учредители выплатить 
деньги за магазин?

Т. Ч .: — Конечно, 
ведь без учредителей по­
ка самостоятельная тор­
говля существовать не 
может, нам нужен тран­
спорт, специалисты — 
бухгалтер, экономист, 
нам нужны просто лю­
ди, достающие товар,— 
никуда ведь от этого не 
уйдешь. В качестве на­
ших учредителей высту­
пают частные лица.

Корр,:— Правда, что 
вы занимаетесь благо­
творительностью?

мы понимаем, что дол­
жны ему как-то помо­
гать, если есть возмож­
ность. Кроме того, это 
все-таки какая-то рекла­
ма предприятию.

Корр.: — Сколько по­
лучают работники ма­
газина, если не секрет?

Т. Ч .: — Я - получаю 
24 тысячи, это со всеми 
«накрутками», а прода­
вцы и того меньше. На­
логи с нас берут также, 
как и со всех — ника 
них скидок. В общем, 
сейчас мы еще не стали 
на ноги.

Корр.: — Почему вы 
по-прежнему работаете 
на высоком уровне об­
служивания потребите­
ля, гоняетесь аа това­
ром, чтобы предоставить 
разнообразный ассорти­
мент, если неизвестно

магазина со времени его 
открытия — я приходи­
ла на работу с мыслью: 
«Скорее бы кончился ра­
бочий день*. Мы полно­
стью зависели от ОРСа: 
есть фонды — хорошо, 
будем продавать, нет — 
еще лучше. Знаете, на­
доело так работать, мы 
только стояли за пусты­
ми прилавками и на все 
вопросы покупателей от. 
вечали: этого нет, того 
нет; из-за этого стала 
сокращать работников. 

Товар покупаем сами, 
налаживаем связи с 
брокерскими конторами 
(«Ирина»), с различны­
ми фирмами, например, 
в Санкт-Петербурге), фа­
бриками (Тюменская ме­
бель). А ведь наша ра- 
бота, наше настроение 
зависят от того, есть ли
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С м  ы С л
остальных магазинов го­
рода?

А. С.:— Фактически 
все коллективы подали 
заявка. Если не менее 
трети работников кол­
лектива желают выку­
пить предприятие, кол­
лектив обладает рядом 
преимуществ, льготным 
правом приватизации. 
Заявки будут рассмотре­
ны комиссией по прива­
тизации. Я думаю, до 
конца года мы еще ма­
газинов десять привати­
зировать успеем.

Корр.:— В основном 
подают ааявки коллек­
тивы илн частные лица?

А. С.:— Больше зая­
вок от коллективов.

Корр.: — А если част­
ник заплатит за объект 
больше, чем коллектив?

А. С .:— Мы действу­
ем по принципу: кол­
лектив имеет преимуще­
ственное право на при­
ватизацию. Мы смотрим 
не иа то, кто больше 
даст, а на то, как соби­
рается работать коллек­
тив или частное лицо,

Корр.:— А если кол­
лектив выкупит мага­
зин, а затем начнет, го­
нясь за прибылью, про­
давать, скажем, одну во­
дку? Или вообще откро­
ет вместо магазина ка­
зино?

А.С.:— С коллектива­
ми илн частными лица­
ми, выкупившими пред­
приятие, администрация 
будет заключать дого 
вор, предусматривающий 
сохранение профиля ма 
газина, ассортимента то­

варов в течение опреде­
ленного времени. Если 
какой-нибудь товар бу­
дет продаваться допол­
нительно к основным— 
иа здоровье. Но мы не 
можем оставить населе­
ние без товаров повсед­
невного спроса. Не мо­
жем же мы подарить 
возможность набивать 
кому-то свой карман, иг­
норируя интересы поку­
пателя,

Корр.:— А если при­
ватизированные магази­
ны, сговорившись, будут 
держать высокие цены?

А. С.:— Сейчас будет 
невыгодно держать то­
вар на прилавках (ведь 
дорогой товар не будут 
покупать), магазинам 
нужно будет быстрее 
сбывать продукцию для 
того, чтобы получить бо­
льшой товарооборот, ина­
че они будут разорены,

Корр.:— Есть ли объ-

товар п какой он. Мы 
теперь ищем товар, ко­
торый нужен покупате­
лю.

Корр.! — Как вы ду­
маете, выгодна ли горо­
ду ваша самостоятель­
ность?

Т. Ч .:— Конечно, мы 
->едь по сути дела сняли 

>А»арос с обеспечением 
^■г'белыо горожан. Самая 
Н ^ ш а  страшная бедя бы- 
Ж  а — списки очередни­
к о в  на мебель, это была

настоящая проблема. За 
вто лето продали мы 
мебель городу миллио­
нов на сто. Мы букваль­
но добываем товар, по- 
втому не можем пока 
снизить надбавку на ме­
бель — 35—40 процен 
тов от стоимости. И все 
же мы хотим, чтобы за 
нами была добрая ела 
ва, мы стараемся для 
города. Недавно взяли в 
аренду магазин № 49, в 
13 микрорайоне: отре­
монтировали его, торгу­
ем в субботу и воскре 
сенье, продаем и про­
мышленные, и продово­
льственные товары. Сна­
чала покупатели возму­
щались: как же так,
мол, был хлебный, а 
стало непонятно что. 
Сейчас же, когда по­
явилась разнообразная

фасованная продукция, 
например, там часто мо­
жно купить молоко — 
благодарят.

Корр.: — А все-таки: 
«не лучше ль вернуть­
ся?» Не легче ли рабо­
тать по старинке?

Т. Ч .:— Мы не увере­
ны, что будем больше 
зарабатывать: вся стру­
ктура торговли сегодня 
деформирована, ОРСу 
все сложнее закупать 
продукцию для всех

предприятий, к тому же, 
чем меньше партия про­
дукции, тем выгоднее 
ее реализовать, тем раз­
нообразнее ассортимент. 
Громоздкие формирова­
ния типа ОРСа менее 
жизнеспособны, чем мо­
бильные, гибкие магази­
ны. К сожалению, у нас 
нет своих складских по­
мещений, :мы арендуем 
их у ОРСа, отдавая 
примерно 1,5 миллиона 
в месяц. Думается, с 
коммерциализ а ц и е й 
ОРСа мы перейдем на 
взаимовыгодные условия 
сотрудничества, хотя бы 
сможем обмениваться то­
варами.

Корр.:— Скажите, у 
вас в магазине тоже не 
исключена возможность 
опустения прилавков?

Т. Ч .:— Да, только в

их скорейшем ваполнв-
нии мы будем заинтере; 
сованы больше, чем ра­
ньше.

Корр.: — Пе боитесь 
ли вы дефицита налич­
ных денег, ведь вы за­
интересованы в скорей­
шей продаже?

Т. Ч .:— Мебель — 
продукция дорогостоя­
щая, но мы, как гово­
рится, «выкрутились*: 
в июне мы продали про­
дукции по безналичному 
расчету на 23 миллиона.

Корр.:— Есть ли у 
вас специалист по спро­
су?

Т. Ч .:— На сегодня­
шний день, пока спрос 
есть, можно сказать, на 
все, мы обходимся сами. 
Но в перспективе, при 
насыщенности рынка, 
такой специалист будет 
необходим.

Корр.: — На в ат
взгляд, изменились ли 
ваши работники за это» 
год?

Т. Ч .:— Намного бо­
льше чувство ответствен­
ности, чем раньше, ко­
нечно. Мы вот торгова­
ли овощами, никто не 
отлынивал, все ездили и 
продавали, все стреми­
лись к одному результа­
ту — выгоде для , мага­
зина. И гнилые овощи 
перебирали, бережно от­
носились к товару, и но­
чами могли принимать 
товар, не возмущаясь и 
не отказываясь. К тому 
же, знаете, женщины 
наши изменились еще 
вот с какой стороны: 
они лучше причесаны, 
приветливее и элегант­
нее выглядят, аккурат­
нее одеты. Это, конечно, 
было и раньше, но сей-

ИХ УЛИЦЫ 
В МИРЕ

Из редакционной почты
. . ---  ..-г- ■ ---  ■

IIПозиция j!
екты, не подлеясящис 
приватизации?

А. С.: — Конечно, это 
магазин для многодет 
ных семей, «Ветеран», ; 
«Восход», универсам. | 
Некоторые из них — со 
циальные объекты, неко 
торые снабжают продук 
цией покупателей неско­
льких микрорайонов
сразу, и если через оп­
ределенный срок, преду­
смотренный в договоре, I 
коллектив решит изме­
нить профиль предприя­
тия, жители этих мик­
рорайонов останутся ни 
с чем. Некоторые мага­
зины встроены в жилые 
дома, и чтобы вывести 
их стоимость, понадо­
бится очень много вре­
мени. Универсам же ос­
тается в ведении торго­
во-коммерческого цент­
ра.

Интервью взяла 
Н. БЕЗЫМЯННАЯ.

час вто стало всеобщим 
стремлением.

Хотя, конечно, слу­
чается, что продавцы ве­
дут себя не совсем кор­
ректно по отношению к 
покупателю, ведь все 
мы — люди, мы можем | 
быть неправы. Да и 
трудно перестроиться, 
понять, как нужно зара­
батывать деньги, не все 
еще готовы к работе в 
совершенно новых усло­
виях. Но главное — есть 
желание. Должна ска­
зать, мне очень повезло 
с коллективом, он друж­
ный и надежный, ду­
маю, в случав неудачу 
мы выдержим. Как раз 
подобрались люди с оди­
наковым отношением к 
работе. Если можно го­
ворить о каком-то деви­
зе в нашей работе, то 
вто могут быть слова, 
сказанные Н. Гундаре­
вой в одном из интер­
вью: «Если бы я была 
дворником, мои улицы 
были бы самыми чисты­
ми в мире».

Корр.:— Как вы ду­
маете, изменилось ли к 
вам отношение покупа­
телей? : -

Т. Ч .:— Мнения у по­
купателей разные, но 
больше слышу хороше­
го. Многие понимают 
сложности нашего поло­
жения, уважают нас. 
Бывает, слышу и пло­
хое — о невнимательно­
сти к покупателю. При­
ятно, что многие хорошо 
отзываются о нашем ас­
сортименте. О ценах — 
вопрос сложный, к це­
нам сейчас не можем 
привыкнуть и мы, нам 
ведь приходится заку­
пать продукцию. Высо­
кие цены у нас в комис­
сионном отделе, но ведь 
ото цены самих покупа­
телей: если человек еда 
ет в отдел вещь и оце­
нивает ее в тысячу руб­
лей, то я не могу по­
ставить цену ему меньше, 
я должна еще надбавить 
наши 15 процентов. Но 
вообще по сравнению с 
южными регионами це­
ны у нас по ряду пози 
ций ниже,

Корр.: — У вас есть в 
городе конкуренты?

Т. Ч .: — А как же — 
приватизированные «Са­
пфир», «Виктория», ме­
бельный магазин в 11 
микрорайоне, даже Га­
строном, который также 
торгует мебелью. Это, 
разумеется, нас «подсте­
гивает»: заставляет рас­
ширять асгортимент, 
снижать цены, улучшать 
качество обслуживания.

Интервью взяла 
О. ГРИН.

КАК ДЕЛА, ВЕТЕРАН?

Без дела
Пенсионеры Мария Пе­

тровна Никина и Виктор 
Алексеевич Хрычев из 
Салыма. Оба они — же­
лезнодорожники, прора­
ботали здесь долгие го­
ды и с почетом были 
отправлены на заслужен­
ный отдых. Виктор Але­
ксеевич, имеющий трудо­
вой стаж 45 лет, получил 
выходное пособие в раз­
мере 45 тысяч рублей и 
подарок — хрустальную 
вазу. А когда уходила 
на пенсию Мария Пет­
ровна, то ей подарили 
пуховое одеяло и тоже 
хрустальную вазу. Сей­
час бабушка получает 
пенсию в 2200 рублей и 
занимается дома хозяй­
ством. Вместе с дедом— 
Виктором Алексеевичем.

Выращивают на огоро­
де картошку, держат по­
росят. 30 кур. Страсть 
Марии Петровны — клу­
бника : на огороде ей
отведены большие гряд­
ки. Собирает ягоды не­
мало и д?ж,е продает ее: 
по ‘ 1000 рублей за вед­
ро (когда и больше). 
Крупная, вкусная у бабы 
Марии клубника, не дос­
тать такой в магазине.

В хозяйстве пенсионе­
ров все свое: огурцы,

Красавец-дом. ориги*. 
нальный и, думается,' 
комфортный дом до­
страивает. Юганскфрак- 
мястер. Как выяснилось из 
сообщения в «НР», ква­
ртиры там будут трёх-, 
четырехкомнатные, и до­
левой взнос принадле­
жит п/о Юганскнефтегаз.

Немного грустно и то­
скливо думать о том, 
кому будут распределе­
ны эти квартиры. Мо­
жет, одну из них полу­
чит семья Аношкиных, 
где четверо детей и па­
па давно и безнадежно 
первый в списке на жи­
лье в НЦБПО КРС, и 
живут они в двух комна­
тах саратовской трех­
комнатной квартирки. 
И, что самое интересное, 
жилье с подселением 
получали уже многодет­
ными.

Асадуллины — при 
стаже работы папы в 15 лет 
имеют смежную двух­
комнатную в первом ми­
крорайоне. Четверо детей.

Кому знакомо положе-

Недаено редакция по­
лучила факс из Москвы: 
«Дирекция Общества 
«Петролсиб» доводит до 
сведения, что 31 июля 
с. г. л и к в и д и р о в а н о  Юж- 
но - Балыкское отделе­
ние...» и так далее.

Чуть больше года про­
существовало общество с 
ограниченной ответствен­
ностью «Петролсиб*. И 
за это. время Москва ус­
пела ободрать северян 
как липку. Например, 
покупали в объедине­
нии Сибнефтегазперера- 
ботка тонну широких 
фракций углеводородов 
за 65 рублей, а ирода, 
валя за 121... доллар

не сидят
помидоры, картошка, мяэ 
со, овощи, ягоды. Смо­
родину, бруснику, клюк­
ву берут в лесу. На зи­
му всего хватает. И все 
же Виктор Алексеевич' 
решил временно порабо­
тать монтером пути: да- 
ньги-то не будут лишни­
ми, когда все стремите­
льно дорожает. И в ста­
рости хочется прилично 
одеться, купить какую- 
либо обнову.

Много в Салыме пен­
сионеров, и не хотят они 
сидеть без дела. А есть 
и такие, что получают 
мизерную пенсию. У 
Елизаветы Петровны 
Смирновой, отдавшей же­
лезной дороге 39 лет 
жизни, она составляет 
всего 1635 рублей. Да и 
ту не получала уже семь 
месяцев. Вот свое хо- 
зяйство и выручает. Не­
много обижена на собес 
старушка, но не йадает 
духом. Надеется: и пен­
сию увеличат, и все де. 
ньги выплатят.

Хорошо, что еще здо­
ровье у многих есть. Ра­
ботают салымские пенси­
онеры, не хотят быть 
обузой семье, обществу,

Н. ТАЙГИН.

Кто получит 
квартиры

в престижном доме?
ние Закона, что молодой 
семье в течение года 
предоставляется комна­
та, а в течение трех лет 
после рождения ребенка —- 
однокомнатная кварти­
ра? Кто его выполняет?

Многие многодетные 
семьи стали такими пос­
ле рождения двойни, О 
двойнях в Законе тоже 
есть строка.

Грустно, очень груст­
но писать на эту тему. 
Добраться бы до стати­
стики да посмотреть, 
действительно ли по го­
роду так не хватает жи­
лых метров? Ведь ни 
один начальник все же 
не стоит в списках, зна­
чит, есть «заначка» для 
«льготного» распределе­
ния?

Кто же получит квар­
тиры в престижном до­
ме?

О. ПЕЦКО, 
председатель 

правления 
ассоциация 

многодетных семей 
«Берегиня».

Как мужики 
правду искали

США, И при этом ника­
ких отчислений Ханты- 
Мансийскому автономно­
му округу. Сами рабочие 
тоже, извините, имели 
кукиш с маслом. Весь 
навар оставался в столь­
ном граде.

Недолго думая, от­
правили сибиряки «тете- 
гу» председателю прав­
ления общества г-ну Ря­
бову и генеральному ди» 
ректору «Петролсиба» 
г-ну Говорюткину, прав­
ду искать стали. А в 
Москве применили такую 
карательную санкцию, 
Чтоб, значит, не выно­
сили сор из избы

А. ПОПОВ.
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БУАКБУ в Нефтеюганске
Прошло шесть меся­

цев со дня открытия 
валютного магазина фи­
рмы БУАКБУ в 6 мкр. 
нашего города. Событие 
вто принято было горо­
жанами неоднозначно и 
вызвало у некоторых 
негативное отношение. 
Но как бы то ни было, 
хочу подробнее расска­
зать о работе магазина.

БУАКБУ —- в перево­
де означает «Быть мо­
жет». Основное направ­
ление работы — граж­
данское строительство. 
Фирма участвовала в 
строительстве гостиницы 
«Славянская» у Киев­
ского вокзала в Москве, 
административного зда­
ния Академии наук в 
Москве. У нас же (толь­
ко в Нефтеюганске), на­

ходится магазин фир­
мы, во всех других ре­
гионах организована оп­
товая продажа.

У магазина заключе­
ны прямые договора с 
фирмами «Филипс» (ра­
диотехника) и австрий­
ской «Метро» (одежда). 
В прошлом году мы по­
ставляли товары народ­
ного потребления НГДУ 
Майскнефть, СП Юган- 
скфракмастер. Заклю­
чен контракт на постав­
ку объединению Юганск­
нефтегаз муки.

В марте за свой счет 
фирма завезла в мага­
зин БУАКБУ товаров 
бытового назначения на 
50 тысяч американских 
долларов. А с мая ряд 
предприятий заключили 
с фирмой контракты на

поставку товаров. Под­
писан договор и с объ­
единением Юганскнеф­
тегаз. Словом, сегодня 
наш магазин обслужи­
вает в день по 200—250 
покупателей.

Формы работы с по­
купателями разные. На­
пример, с помощью оп­
роса выявлена в про­
центном отношении по­
требность работающих в 
различных товарах. По 
результатам опроса за­
казаны радио- и видео­
техника, телевизоры, ду­
бленки, зимняя обувь, 
причем товары заказаны 
модные, дорогие. Да, я 
не оговорилась — доро­
гие. Многие уже побы­
вали в Канаде, Герма­
нии, США и отлично 
знают, что хорошая

обувь и там стоит неде­
шево — 200—400 дол­
ларов, кожаная куртка 
170—250 западных ма­
рок и т. д.

Я о качестве особый 
разговор веду. Так, объ­
единение Сургутнефте­
газ закупило по барте­
ру кроссовки производ­
ства Индонезия — по 
лицензии известной ита­
льянской фирмы «Пу­
ма». После первого дож­
дя кроссовки потеряли 
цвет и вид. В партии 
дешевых кожаных кур­
ток оказалось много 
бракованных. Товары 
из Сингапура, Индии, 
Индонезии, Афганиста­
на дешевые, а с качест­
вом не все .нормально. 
Так что не все, что кра­
сиво, качественно: за

качество надо платить. 
Следует учитывать и то, 
что, скажем, доставка 
товаров автомашиной 
из Австрии в Москву 
обходится фирме около 
5000 долларов, самоле­
том из Москвы в Неф­
теюганск — 700—900
тысяч рублей. Пошлина 
на границе зависит от 
товара и составляет от 
15 до 25 процентов. Это 
я говорю к сведению 
тех, кто считает, якобы, 
«баснословные* прибы­
ли фирмы. В магазине 
на все товары имеются 
накладные со стоимо 
стыо каждого наимено­
вания, так что покупа­
тель вправе проверить

цену на покупаемый то­
вар. Люди у нас рабо­
тают квалифицирован­
ные, могут дать консу­
льтацию, помогают в 
подборке товара, инфор­
мируют о его поступле­
нии. В отделе «Радио­
аппаратура» также тру­
дится квалифицирован­
ный продавец со знани­
ем технического языка, 
дает техническую оцен­
ку аппаратуры.

Словом, временя про­
шло немного — всего 
полгода: однако у ма­
газина уже есть свой 
покупатель, и мы ждем 
вас у себя.

Т. ВОДУЛАИ, 
директор магазина.

Редактор Ю. Я. КОИДРЮКОВ.

В ЧЕСТЬ
ДК «Строитель» и комитет молодежи 

г. Нефтеюганска в подарок городу на 
25-летний юбилей предлагают:

Шоу-конкурс «Юганские самопветы-П2» 
вновь ждет участников и участниц от 12 и 
старше!

Призы — звездам, победившим в песен­
ном, танцевальном жанрах, в конкурсе ве­
дущих программ и художественном слове.

ЮБИЛЕЯ
Конкурсанты сами предлагают реперту­

ар, аккомпанемент и фонограммы.
Репетиции на сцене ДК «Строитель» с 

30 сентября в II и 14-30 час. Телефон для 
справок: 2-38-03.

Зрителей и болельщиков приглашаем 
18 октября в 12 час.

Пена билета 25,30 рублей.
Участвуйте, получайте огромное удово­

льствие. Счастливо!

В САНКТ - ПЕТЕРБУРГ — ЗА  ЗНАНИЯМИ

Внимание!
Для бывших членов КМСО-1Г МЖК 3 

октября в 10 час. в управлении МЖК про­
водится собрание по поводу строительства 
жилья. (

ТРЕБУЕТСЯ директор строительного ма­
лого предприятия, имеющий высшее образо­
вание и стаж работы не менее трех лет а 
строительных организациях. Зарплата по до­
говоренности.

Обращаться по телефону: 2-43-03.

При ДК «Строитель» организуются шц- 
тчые курсы ручного вязания. Приглаша­
ем всех желающих. Организационный 
сбор 2 октября в ДК «Строитель» в 18 час.

Вниманию руководителей предприятий, 
организаций, учреждений, граждан!

Центр по повышению квалификации ру­
ководящих работников и специалистов МП 
«Учебный комплекс» комплектует группы 
для поездки в Санкт-Петербург, универси­
тет экономики и финансов в октябре—но­
ябре на десятидневные курсы повышения 
квалификации по следующим направлени­
ям:

—' специалисты финансово-экономических 
служб:

— специалисты юридических служб;
— секретари-референты;

Московский институт повышения квали­
фикации проводит в г. Нефтеюганске обу­
чение для специалистов проектно-сметных 
отделов в ноябре текущего года.

Санкт-Петербургский университет эконо­
мики н финансов проводит в г. Нефтеюга­
нске обучение по направлению:

— бухгалтерский учет в малых предпри­
ятиях.

Начало обучения по мере комплектова­
ния групп.

Заявки по телефону: 3-21-75, отдел по­
вышения квалификации руководящих ра­
ботников и специалистов.

СПЕШИТЕ М ОДНО О Д Е Т Ь С Я !
Только у нас вы сможете научиться кра­

сиво, модно и дешево одевать себя и свою 
семью. Всех желающих приглашаем на 
платные 8-месячные курсы кройки и шитья 
при ДК «Строитель», Курс включает раз­

делы конструирования, моделирования, 
пошива женской, детской и мужской оде­
жды.

Организационный сбор 2 октября в 18 
час в ДК «Строитель».

РАЗНОЕ

Утеряны документы : 
водительское удостове­
рение и техпаспорт на 
имя Лаврентьева Алек­
сея Петровича. Прошу 
вернуть за приличное 
вознаграждение по ад­
ресу: 12—53—132.

* * *
Утеряно водительское 

удостоверение на имя 
Дроволь Николая Сер­
геевича. Нашедшего про­
сим вернуть за вознаг­
раждение.

Обращаться по теле­
фону: 3-21-74.

* * *
Куплю однокомнат­

ную квартиру в капита­
льном доме по догово­
ренности.

Обращаться по теле­
фону: 3-33-36, с 10 до 
14 час., с 17 до 19 час. 

* * *
Куплю двух-, трехком­

натную приватизирован­
ную квартиру. 1 и 5 эта­
жи не предлагать.

Обращаться по теле­
фону: 2-66-36.

* * •
Куплю однокомнат­

ную или двухкомнатную 
квартиру, или обменяю 
однокомнатную на двух­
комнатную по договорен­
ности.

Обращаться по теле­
фону: 5-23-95.

*  *  *

Продам недостроен­
ный гараж 7x4, есть под­
вал, за 8а мкр.

Обращаться по адре­
су: 5—45—6.

*  *  *

Продаю проект двух­

этажного пятикомнат. 
ного особняка (высокой 
комфортности, очень кра­
сивый, в немецком готи­
ческом стиле).

Обращаться по адре­
су: 13—19—301, после 
18 час.

* # *
Меняем дачу в г. То­

больске в р-не КСМ (не­
далеко от зверосовхоза) 
на автомобиль «ВАЗ» не 
старше 1987 г. или мо­
тоцикл «Урал», «Днепр* 
новые, или продадим. 
Возможны варианты.

ап

Обращаться: г. Нефте­
юганск, 12—10—7, в 
любое время.

* * *
Меняю капитальный 

гараж в г. Тобольске в 
районе пединститута на 
равноценный в г. Неф- 
теюганске (в районе аэ­
ропорта). Возмо кны ва 
рнянты.

Обращаться: г. Не­
фтеюганск, 12—10—7, в 
любое время.

* * *
Меняю место в д/с 

«Колокольчик» (5 мкр.) 
на д/с «Журавлик». 
«Рябинушка», «Сказка» 
(в 9 мкр.) возраст 2,7 
года.

Обращаться по теле­
фону: 3-10-70.

* * #
Меняю место в детс­

ком саду «Родничок» (8 
мкр.) на место л детс­
ких садах 12 и 16 мкр. 
Возраст ребенка 2,5 года.

Обращаться по адре­
су: 12—36—49.

* * #
Меняю капитальный 

дом (флигель, сарай, по­
греб, гараж, участок 9 
соток, водопровод во 
дворе, улица газифици­
рована) в Северодонецко 
(Щедрищево) на «Жигу­
ли» не старше года, или 
продам.

Обращаться по теле­
фону: 3-80-12, домаш­
ний, (п. Пойковский).

* * *
Продается новый ав­

топрицеп туристичес­
кий «Скиф-М2» на 4 
взрослых и 2 детских 
спальных места.

Обращаться по теле­

фону: 2-31-65, в рабочее' 
время.

* * *

Меняю место в детс­
ком саду «Ромашка» (12 
мкр.), на любой детсад 
3, 4, 5, 6, 9 мкр., воз­
раст ребенка 2 года.

Обращаться по теле­
фону: 2-36-71, в любое 
время.

*  *  #

Срочно продается са­
дово-огородный участок 
(7 соток). Имеется двух­
этажный кирпичный дом, 
земля разработана. «

Обращаться по теле-1 
фону: 3-37-19, в любо«
время. 1

Выражаем сердечную 
благодарность коллек­
тиву ЛЭПСЭМ, особенно 
начальнику Ховавко
Ю. Н., Редикульцеву 
Е. II., Бажининой И., 
семьям Сарычевых, Со 
ломахиных, Сушковых и 
всем друзьям, разделив­
шим с нами горе утра­
ты любимого мужа и от­
ца Безверхих Виктора 
Ивановича.

Жена, дети, 
родственники.

Коллектив Нефтею­
ганского тампонажного 
управления выражает 
глубокое соболезнование 
семье Прасоловых, род­
ным и близким по по­
воду безвременной кон­
чины
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